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O La commande publigue en chiffres (2022):

PART DES PME
EN NOMBRE

REPARTITION PAR OBJET DU
MARCHE EN % DU NOMBRE

e 235 600 marchés

e 160 milliards d’euros

Source : OECP — Recensement économique 2022
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O Fonctionnement de ’'UGAP : Modele quasi unique en Europe
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Fournisseur

ﬁ

Achat par appel d’offre

Clients publics

ﬁ

Revente sans appel d’offre

« Rémunération par marge entre achat et vente,
« Objectif d’autofinancement et non pas de bénéfice (entreprise publique).
« 3250 marchés publics lui permette d’assurer la relation commerciale aupres de 21 300 clients



O ''UGAP en quelques chiffres :

| PORS |
PAR PRODUITS ET SERVICES : DES TYPOLOGIES CLIENTELES
Commandes enregisirées 6, 67 M r ds € H T Commandes enregistrées

Elablissements publics

de I'Elat 0
Colleclivités territoriales 16%

=
Ministéres
© ﬂy 28%
services véhicules Informatique  Médical Mobilier & : — Caisses et entreprises
S enerar 14% 6%

* 691 fournisseurs : 52% PME, 78% ETI/PME

« Sous-Traitance : 1824 PME, 183 ETI (MME, P2I, PI)
« 3250 marchés

« + 1 million de commandes.



O e montant des innovants :

« En 2022, TUGAP a réalisé des achats de solutions innovantes pour un montant de 158 M€. (soit 3,1% de
ses commandes d’achat)

TOP 3 des achats innovants par domaine

73 %

Santé Informatique Véhicules
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| e decret innovation:

Focus décret innovation :
- Gré aGré jusqu’a 100 000 €,
- Accompagné d’un guide et d’'une méethode

ﬁ Existence de la solution :

- La solution existe-t-elle sur le marché ?
Depuis combien de temps ?
- Est-elle répandue au sein du secteur privé ?
Du secteur public ? Dans le domaine concerné ?
- Correspond-elle 3 un nouvel usage d'une
solution existante ?
- Faut-il partiellement adapter la
solution aux besoins publics (hors
« étagére ») ?

(

Solution plus
performante

i » Lentreprise est-elle intégrée 3

: » pble de compétitivité, cluster...) ?
: » Lentreprise bénéficie-t-elle de finance-

i » Quel est son taux de R&D interne ?
i 7 Lentreprise a-t-elle obtenu des prix,

- Faut-il faire développer la solution

\ R&0)? Solution

nouvelle ou

Achat public

sensiblement innovant

améliorée
4) Informations (non exhaustives) :

I'écosystéme de 'innovation (incubateur}

Entreprise

ments ou crédits d'impéts liés 4 I'innovation innovante

labels, brevets pour cette solution ou pour
d'autres ?

» L'entreprise est-elle de création récente ?

. .
. .
------------------------------------------------------------

Nature /
Maturité de
la solution

2) Objectifs poursuivis :
Amélioration des processus
organisationnels et/ou de la qualité
de service

Meilleur rapport qualité/colts
(efficacité, rentabilité...)

Meilleurs délais

Maitrise des impacts
environnementaux et/ou sociaux
Réponse a un nouveau besoin
Autre(s) ?

ol

3) Type d'innovation et avancement\
opérationnel :

- Innovation de rupture ou

incrémentale ?

- Innovation de produit, d’usage, de
procédé, de commercialisation,
d’organisation, innovation sociale ?

- Phase de commercialisation,
d'industrialisation ou de conception ?

- Niveau de risque associé a /

I'innovation ?
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O Commande publique : FTUGAP /| Comment entrer au catalogue ?

Avantages fournisseurs

- Lien direct avec UGAP

- Portage commercial + fort
- Délai de paiement UGAP
- Concurrence amoindrie

- Lourdeur et aléas de 'AO
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« ST »*

Avantages fournisseurs

- AO subi par l'autre entreprise

- Possibilité d’entrer en cours de marché
- Limité aux contrats le permettant

- Lien non direct avec TUGAP - marge

- Délai de paiement de 'autre entreprise

(*) Sous-traitance en terme
géneérique et non technique.



O Les marchés de ''UGAP : Profil de fournisseurs

 Marchés de distribution : Software, Hygiéne & Equipements sanitaires,
Matériels secours et incendie, ....
— Fonctionnement sous les modalités de la sous-traitance, positionnement en rang 2
derriere le distributeur qui a remporté le marchée.
* Marchés d’intégration : Territoire de Demain (2024)...
— Possibilité d’entrer sur le marché en sous-traitance, positionnement en rang 2, derriere
I'intégrateur qui a remporté le marché.
 Marcheés de « fabricants » : Vélo & Tricycles, Mobilier, Equipements santé...
— Possibilités beaucoup plus restreintes (concurrence vis-a-vis du titulaire)

Dans tous les cas :
Accord du titulaire du marché
Validation juridique UGAP

(TR LNSY o V]



O Ou trouver les informations ? : Sur Ugap.fr

@ / Nosproduits et services | Incendie & Secours

1 - ES t 'Ce q u e I U GAP ve n d S m es p rOd u ItSISQ rv' ces ? Drone a voilure tournante Novadem NX70 - Dualcam 640x480

« Consultation du site:
Centrale d'achat public | Le choix de |I'achat juste — UGAP

« Pour tout renseignement :
Devenir fournisseur (ugap.fr)

2. Je vends une solution logicielle :

* Les modalités pour demande l'intégration ma solution au marché UGAP :
integrerlemulti-editeurs@ugap.fr

3. Comment retrouver les AO:

 Programme d’appels d’offres prévisionnel sur Ugap.fr :
Programme d'appels d'offres prévisionnel 2024 - 2025 - ugap.fr

« AO UGAP publiés :
Accueil - GIP Maximilien
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https://www.ugap.fr/
https://www.maximilien.fr/
mailto:integrerlemulti-editeurs@ugap.fr
https://www.ugap.fr/devenir-fournisseur_4483671.html
https://www.ugap.fr/programme-d-appels-d-offres-previsionnel-2024-2025-c4524522

O Réferencement : En résumé

Programme d’appels d’offres prévisionnel 2024/2025 :
» Programme d'appels d'offres prévisionnel 2024 - 2025 - ugap.fr
> Accueil - GIP Maximilien

Le marché multi-éditeurs :
> Integrerlemulti-editeurs@uaqap.fr

Pour tout autre renseignement :
> Devenir fournisseur (ugap.fr)
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https://www.ugap.fr/programme-d-appels-d-offres-previsionnel-2024-2025-c4524522
https://www.maximilien.fr/
mailto:integrerlemulti-editeurs@ugap.fr
https://www.ugap.fr/devenir-fournisseur_4483671.html

MERCI

de votre attention

Le choix de 'achat juste



NOUS SUIVRE

ﬂ ugap.fr

f ugap.achatpublic
y @Qugap

o
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